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证券代码：830839        证券简称：万通液压        公告编号：2023-047 

 

山东万通液压股份有限公司 

关于接待机构投资者调研情况的公告 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假

记载、误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承

担个别及连带法律责任。 

 

山东万通液压股份有限公司（以下简称“公司”）于 2023 年 5 月 12 日接

待了 1家机构的调研，现将主要情况公告如下： 

一、 调研情况 

调研时间：2023 年 5 月 12 日 

调研形式：现场调研 

调研机构：长城国瑞证券有限公司 

上市公司接待人员：公司董事、副总经理、董事会秘书王梦君 

二、 调研的主要问题及公司回复概要 

问题 1：2022 年营业收入与净利润双增长，其中，机械装备用缸增长快

速，请问机械装备用缸包括哪些产品、主要应用领域是什么？另外，收入快速

增长的趋势是否可以维持？公司在该领域具备哪些竞争优势？ 

回答：机械装备用缸产品主要分为三类：煤炭采掘设备用液压缸、工程机

械用液压缸、军工装备用缸。下游主要包括以矿用液压支架和掘进机为代表的

能源采掘设备、以挖掘机、起重机、顶管机和水泥湿喷机为代表的工程机械和

以火箭军战略战术武器装备、陆军突击保障装备、空军地勤、海军陆战、水陆

两栖武器装备、军用通信指挥装备、特种装备运输为代表的军工装备三个领域。 

公司预计机械装备用缸收入快速增长的趋势可以持续，原因有以下几点：

（1）国家重视能源安全，短期内又难以根本性解决风、光、电出力不稳定的问

题，因此煤炭在能源结构中仍保持主体地位和兜底保障作用；自 2021 年 9 月
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份以来，我国煤炭需求趋于紧张，煤炭保供已成为一项战略任务。另外，煤矿

采掘向智能、安全、绿色方向发展，未来会逐步淘汰落后产能，新建先进产能。

在保供的刚性要求下，煤炭采掘设备需求会持续保持增长；随着煤炭高效清洁

化利用的推进，逐步催生煤炭新的需求，相应采掘设备用缸的收入将会保持增

长。（2）工程机械和军工作为公司重点开拓的新领域，相关产品收入基数较低，

经过这几年持续技术研发、工艺摸索和市场开发，已逐步快速放量。新产品的

快速渗透叠加旺盛的市场需求，我们预计机械装备用缸收入快速增长的趋势可

以持续。 

公司在机械装备领域具备的竞争优势主要体现在：（1）机械装备用缸中的

煤炭采掘设备用缸一般应用在中端及高端液压支架上。面对旺盛的行业需求及

高质量综采设备的发展趋势，通过对产品研发、先进设备和人才的引进及生产

经验的积累，实现国内煤机行业用液压油缸产品主要型号的全面覆盖。公司围

绕行业发展趋势及客户需求，不断致力于新产品的研究，积极顺应智能化、绿

色化的方向发展，开发出可满足应用于智能化电液控制采掘装备的极高行位公

差标准的高端油缸。另外，响应环保矿山作业方式，成功研发并推出以纯水作

为传动介质的液压缸，随着各地积极推动绿色矿山建设,纯水液压缸市场前景

良好,有望进一步拓展市场规模。（2）工程机械行业方面，公司不断拓展自身

液压油缸产品的应用范围，近几年取得了多项突破，2021年成功研制千吨级履

带式起重机油缸、大吨位挖掘机用高强度高刚度高可靠性全车油缸，2022年为

多家中小型挖掘机主机厂批量配套整机油缸，并开展“挖掘机核心部件总成智

能化制造关键技术与应用”、“掘锚护一体机液压油缸”等研发项目。（3）坚持

军民融合，以军兴民，强化军品研发能力，保障公司技术的行业领先性，公司

配合军工院所研制的电动缸产品有望凭借其精度高、污染小、能效高等优势，

有望实现工程机械特定领域的电动化替代，未来民用领域将成为其应用的蓝

海，有望进一步带动生产规模的扩大。 

问题 2：工程机械对于液压产品是一个非常大的市场，请问公司在此领域

的开拓及进展情况怎么样？ 

回答：工程机械是装备工业的重要组成部分，主要用于交通运输建设、基

础设施建设、城市建设、环境保护等领域。从市场环境上看，工程机械行业处
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于稳中向好的发展趋势，预计 2023 年市场需求增长韧性将有所增强。另外，

政府工作报告指出，2023年新增专项债将发行 3.8万亿元，较 2022 年额度有

所提高，这也将助力基建行业景气度回升，有望拉动工程机械需求。 

公司在工程机械行业方面，通过不断拓展自身液压油缸的应用范围，近几

年取得了多项突破，已成功研制千吨级履带式起重机油缸、大吨位挖掘机用高

强度高刚度高可靠性全车油缸，2022 年为多家中小型挖掘机主机厂批量配套

整机油缸，并开展“挖掘机核心部件总成智能化制造关键技术与应用”、“掘锚

护一体机液压油缸”等研发项目。随着“年产 7000 套挖掘机专用高压油缸项

目”的投入使用，工程机械产品的产能将逐步释放。公司将积极与下游主机厂

对接，同时保持在工程机械领域的技术研发和储备，进一步提升市场份额。 

问题 3：海外销售国家和地区主要包括哪些？客户类型包括哪些？以及境

外销售的产品有哪些？ 

回答：公司境外销售区域主要包括北美、南美、非洲、东欧、亚洲等地区，

总体来讲，北美市场占比相对较高。 

境外客户以经销商为主，也有部分卡车主机厂。 

公司境外销售的主要产品包括自卸车专用油缸、机械装备用缸及油气弹

簧。目前，境外收入大部分来源于自卸车专用油缸销售。公司持续发挥自卸车

专用油缸的高可靠性及核心技术优势，针对北美市场推出薄壁型台阶式自卸车

油缸，随着此类产品市场渗透率的提升，公司海外市场份额将进一步扩大。后

续，公司将不断完善售后体系，为客户提供更优质的服务，重点开发潜力较大

的全球性大客户以及主机厂。随着主机厂市场份额的不断扩大，凭借产品技术、

质量和性价比优势，公司境外收入有望进一步增长。 

针对油气弹簧国外市场，我们不断加大研发及开发工作，国外市场的油气

弹簧产品使用的车型为刚性重载车辆，悬架型式与国内车辆有较大区别，我们

针对国外应用的车型特点，定向的开发与生产可承受大侧向力、大弯矩、大局

部应力的悬挂产品，从产品材料成分选择、材料特殊工艺处理以及加工工艺等

方面进行定制化设计，随着装车测试工作的完成，有望进一步提升国外油气弹

簧产品的销售。 

问题 4：未来公司进一步发展的增长点在哪里？是进一步拓展现有市场，
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还是研发新产品？ 

回答：未来公司发展的增长点主要有以下几个方面： 

（1）坚持军民融合，当前，我国正处于国防现代化建设的关键时期，“十

四五”期间，全军装备进入放量增长的新时代。公司具备 A类武器装备承制及

科研资格，随着国防工业军民融合战略深入发展，公司相关产品有望在军工领

域放量增长； 

（2）工程机械行业长期向好，对于液压产品的需求依然很大，公司在工

程机械领域不断加强新产品的研发，并取得突破性的进展，2022年，公司已给

多家中小型挖掘机主机厂批量配套整机油缸，也在做超大挖油缸的试制及验

证，截至目前，客户反馈使用效果较好。同时，“年产 7000套挖掘机专用高压

油缸项目”已顺利投产，产能逐步释放也将带来一定的经济效益； 

（3）采掘设备行业持续发展，对液压产品存在增量需求，随着煤炭清洁

化利用，技术不断进步，还会催生煤炭新的需求，公司在采掘设备行业已经积

累了近 20 年的技术及生产经验，实现国内煤机行业用液压油缸产品主要型号

的全面覆盖，具备高精度机加工能力，公司研制的超大 10 米采高液压支架抗

高腐蚀性超大直径长行程双级 630立柱能够满足采掘设备最大缸径需求，为后

续订单增长奠定了基础。同时顺应行业智能化、绿色化发展趋势，成功研制纯

水液压缸，推出以纯水作为工作介质的液压支架。随着各地积极推动绿色矿山

建设,纯水液压缸市场前景良好,有望进一步拓展市场规模。 

（4）油气弹簧的渗透率将进一步提升，随着非公路矿用自卸车重载机型

的试验及推广，公司配套开发整车全油气悬挂系统，该系统将增加单机油气弹

簧装载量，在配置前桥油气悬挂的基础上，增配中后桥双气室油气平衡悬架，

逐步由前桥油气悬挂向整车全油气悬挂推广。随着渗透率不断提升，油气弹簧

的市场规模将进一步增长。此外，军工领域随着多款“军用多桥重载车辆”、

“某型水陆两栖装甲车”试制跟车等工作的顺利开展，相关油气弹簧产品订单

有望进一步增加。 

公司采用二者齐头并进的策略，进一步扩大存量市场，同时加强新产品研

发，带动增量市场的开发。主要体现在：一方面持续专注于液压领域，进一步

巩固主打优势产品的行业龙头地位，加大市场开拓力度，持续扩大市场份额；



5 

 

另一方面不断加大研发投入，不断向电动化、系统化、伺服控制领域发展，围

绕国家推动制造业高端化、智能化、绿色化的发展方向，把握目前在电动化产

品领域上取得的技术积累，持续跟踪电动缸市场及技术前沿，进一步加强研发

能力及生产规模。 

 

 

 

 

山东万通液压股份有限公司  

董事会  

2023 年 5 月 15 日  
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